Innovation

Wie haben
Sie das gemacht,
Herr Grimmer?, >

Drei ehemalige TU-Graz-Studenten
entwickelten eine Losung, die erkennt, |
ob in einem Haushalt Bedarf an Photo-

voltaik-Strom besteht oder dieser in einem
Akku gespeichert werden soll.

Christoph Grimmer,

Stephan Weinberger und
Florian Gebetsroither:
Unternehmensgriinder mit
einer Idee aus der Forscher-Zeit
des Trios an der TU Graz

iese Geschaftsidee ist

iiberraschend, doch sie

funktioniert. Das Grazer

Start-up EET produziert

Solaranlagen mit Spei-
cher, die vom Nutzer selbst installiert
werden konnen. Den Erfolg verdankt
das von Christoph Grimmer, Stephan
Weinberger und Florian Gebetsroither
gegriindete Unternehmen einer Erfin-
dung aus der Forscher-Zeit des Trios an
der TU Graz. Und eben auch der Tatsa-
che, dass die Anlagen innerhalb von
Minuten und ohne die Hilfe eines Ins-
tallateurs einsatzbereit gemacht wer-
den konnen.

,»Als wir unsere Diensterfindung der
TU meldeten, erwies sich die zustdndige
Stelle als sehr hilfreich. Es war kein
Problem, die Erlaubnis zu bekommen,
die Erfindung fiir eine Unternehmens-

griindung zu niitzen®, erzdhlt Grimmer
iiber die Anfénge von EET, der Efficient
Energy Technology GmbH im Jahr 2017.
Heute, nach mehreren Zwischenstatio-
nen, darunter in einem Business Accele-
rator, ist EET auf tausend Quadratme-
tern Biiro- und Produktionsflache im
Siiden von Graz untergebracht. Die drei
Unternehmensgriinder beschéftigen
rund dreiffig Mitarbeiter, zu den Mento-
ren des Start-ups gehoren Klaus Fronius
und Michael Koncar. ,,Solche Leute als
Ratgeber und Sparringpartner an Bord
zu haben, ist ein unschétzbarer Vorteil*,
findet Grimmer.

Plug and Play

Die Erfindung, die Grimmer den Weg
ins Unternehmertum geebnet hat, ist
ein Messverfahren, das iiber ein Signal
erkennt, ob in einem Haushalt gerade
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i Zur Person

Christoph Grimmer 34 (links), hat an
der TU Graz am Institut fiir chemische
Verfahrenstechnik und Umwelttech-
nik studiert und geforscht. Nach dem
Ablauf seines Vertrags machte er sich
2017 mit EET - Efficient Energy Tech-
nology selbststandig. Inzwischen
beschiftigt das Unternehmen, das
Solaranlagen zum Nachriisten anbie-
tet, rund 30 Mitarbeiter, davon die
Halfte in der Produktion. In seiner
Freizeit ist der Vater von zwei Kindern
(1 und 3 Jahre alt) vor allem mit den
diversen Herausforderungen des
Familienlebens beschiftigt. Zum
Gliick sind seine beiden Mitgriinder,
Stephan Weinberger und Florian
Gebetsroither, ebenfalls Jungviter.

Bedarf nach zusatzlichem Photovoltaik-
Strom besteht oder ob der Solarstrom
in einem Akku gespeichert werden soll.
»,Das hat uns ermoglicht, ein PV-System
zu entwickeln, bei dem die Messtech-
nologie direkt im Speicher verbaut ist*,
erkldrt Grimmer. Und damit eine per-
fekte, weil kleine und sehr einfach zu
montierende Nachriistlosung.

,Wenn neu gebaut wird, dann erfol-
gen sowohl Planung als auch Installa-
tion ohnehin durch Fachleute. Dann
braucht es unser System nicht. Wenn
jemand aber zum Beispiel auf einem
bestehenden Balkongeldnder ein PV-
Modul montieren will, dann ist unsere
Losung ideal, weil sie wirklich nach
dem Plug-and-Play-Prinzip funktioniert.
Auspacken, Modul anbringen, anste-
cken, sagt Grimmer. Das Einzige, was
es braucht, sind drei Quadratmeter
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Platz. Die Leistung des Systems erlaubt
es einem durchschnittlichen Haushalt,
iiber das Jahr gerechnet immerhin ein
Viertel des Stromverbrauchs autark
abzudecken. Wichtig ist zu wissen, dass
der Netzbetreiber zwei Wochen vor
Inbetriebnahme schriftlich iiber die
bevorstehende Inbetriebnahme verstan-
digt werden muss.

Wachstumsphase

Rund 250 Einheiten pro Monat verkauft
EET inzwischen. ,Im Moment haben wir
aber, wie viele andere auch, das Prob-
lem, dass wir wegen Lieferengpéssen
gar nicht so leicht an die Teile kommen,
die wir fiir die Produktion brauchen®,
erzidhlt Grimmer. Weshalb man das Ziel,
nach Osterreich und Deutschland auch
den italienischen und spanischen Markt
zu bearbeiten, nicht in der Intensitét
angehen kann, wie es sich der Firmen-
griinder wiinschen wiirde.

Wie jedes Unternehmen, das wichst,
durchlauft EET im Moment eine Trans-
formation. ,,Noch vor kurzem haben wir
uns zu zehnt vier Schreibtische geteilt.
Da hat jeder vom anderen gewusst, was
der gerade macht. Die Entscheidungs-
wege waren extrem kurz*, erinnert sich
Grimmer. ,,Heute mit drei Mal so vielen
Leuten miissen wir uns mehr Gedanken
iiber interne Strukturen, interne Organi-
sation machen.”

Weiterwachsen will er dennoch.
Wenn aus dem Start-up in einigen Jah-
ren ein Unternehmen mit hundert Mitar-
beitern wiirde, wére das schon sehr
schén. Wiewohl Grimmer auch gern ein-
gesteht: ,Den Moment, in dem man sich
fragt, warum man sich all das antut,
den kenne natiirlich auch ich.” Und auch
den Gedanken, dass er gliicklicherweise
nicht wusste, worauf er sich einlief3, als
er beschloss, eine eigene Firma zu griin-
den. ,,Auf der anderen Seite: Die Idee,
etwas Eigenes aufzubauen und an einem
Ort zu arbeiten, wo ich selbst die Ent-
scheidungen trage — diese Vorstellung
habe ich schon ziemlich friih in meiner
Jugend entwickelt.“

Nachrist-
PV-Anlagen

Was man noch
wissen muss

Kleinsterzeugungsanlagen bis
800 W Nennwirkleistung sind von
der Anwendung der technischen
und organisatorischen Regeln fiir
Stromerzeugungsanlagen, der
sogenannten ,TOR Erzeuger”,
ausgenommen.

Dennoch ist der Netzbetreiber
spatestens zwei Wochen vor Inbe-
triecbnahme einer Kleinsterzeu-
gungsanlage schriftlich zu verstéan-
digen. In dieser Zeit wird der Netz-
betreiber die Eignung des Zihlers
priifen und diesen, wenn nétig,
austauschen - moderne Smart
Meter sind librigens geeignet.

Auch Kleinsterzeugungsanlagen
miissen fest angeschlossen wer-
den. Eine Verbindung mit einem
Schutzkontaktstecker ist laut der
Norm OVE E 8101 (Errichtungsbe-
stimmungen fiir elektrische Nieder-
spannungsanlagen) nicht zuléssig.

Plug and Play: PV-System zu entwickeln, bei dem die

Messtechnologie direkt im Speicher verbaut ist

Gutes Timing

Dass er sie so gut in die Wirklichkeit
umsetzen konnte, verdankt Grimmer
auch einem Quéntchen Gliick. ,,Wie bei
jedem Unternehmen, das Erfolg hat,
war auch bei uns die Mischung aus Pro-
dukt und richtigem Timing ausschlag-
gebend”, sagt er und erzéhlt dann vom
Unternehmensstart im Jahr 2017.
,Damals gab es viele, auch erfahrene
Leute, die uns gesagt haben: ,Burschen,
ihr seid viel zu teuer, die Idee ist zwar
gut, aber niemand wird so viel Geld fiir
Solarzellen ausgeben wollen, die er am
Balkon montieren kann.*

Vier Jahre spater ist die Energie-
wende voll im Gang, der Preis, so er je
ein Hindernisgrund war, wird von den
Kunden anstandslos akzeptiert — auch
weil er sich {iber die verringerten
Stromkosten bald amortisiert. EET
selbst hat inzwischen seine Startkosten
auch iiberwunden und im Herbst den
Break Even geschafft.

Gute Idee, grundsatzlich simple
Technik, zum richtigen Zeitpunkt am
Markt — Start-ups mit diesem Profil
performen oft tiberdurchschnittlich.
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Das Unternehmen

/‘b Name: EET - Efficient Energy Technology
Sitz: Graz

Grindung: 2017

Aktuelle Markte: Osterreich, Deutschland, Schweiz, Italien, Spanien

Geschéaftsmodell: Nachriist-Solaranlagen. Die Anlagen samt einem Speicher
kénnen ohne Installateur in dreiBig bis sechzig Minuten montiert werden.
Der Platzbedarf betrigt drei Quadratmeter.

Innovation

L~wenn jemand

aber zum Beispiel

auf einem bestehenden
Gelande ein PV-Modul
montieren will, ist
unsere Losung ideal.
Auspacken, Modul

anbringen, einstecken.”
Christoph Grimmer, EET

Doch sie miissen auch damit rechnen,
dass frither oder spéter jemand ihre
Idee kopiert. Christoph Grimmer stort
das nicht: ,Natiirlich wird frither oder
spéter jemand kommen und sich in
direkte Konkurrenz zu uns begeben.
Aber erstens belebt Konkurrenz das
Geschéft. Und zweitens ist der Markt,
auf dem wir tatig sind, so grof, dass
Verdréangungswettbewerb ganz sicher
nicht die Gefahr ist, vor der ich mich
am meisten fiirchte.“ Klingt nachvoll-
ziehbar. Schlief3lich gibt es allein in
Graz unendlich viele sonnseitige Bal-
kone, die eine Nachriist-Solaranlage
vertragen konnten.



